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SolvlT

companie regionala in 9 ani

SolvIT implineste 5 ani de la Infiintare. 5 ani in care a

crescut la 4 filiale, 5 ani in care

si-a construit propriul

departament de dezvoltare, in care a devenit Unic Partener
Strategic CA 1n Romania si Singurul Gold Partner CA din
regiune. Mihai Scemtovici, Director General SolvIT
(dreapta) si Brana Nikolajevic, Regional Manager SolvIT,

ne dau mai multe amanunte legate de aceasta crestere

continua si constanta a SolviT.

» Domnule Mihai Scemtovici, cum ati
infiintat compania SolvIT ? Ce anume
v-a determinat s luati aceasta decizie?
Experienta indelungatd pe piata IT din
regiune si contactul cu o serie de companii,
ori prea mari si inflexibile, ori prea mici si
cu resurse insuficiente, m-au convins in
2005 cd era momentul potrivit pentru abor-
darea acestei nise. Astfel, am creat compa-
nia SolvIT, avand la baza valori pe care le
pastram pand astdzi, calitate — 100% pro-
iecte de succes, implementdri in termene
scurte — fard a altera integritatea proiectelor si
o flexibilitate deosebitd, concretizata prin
atentie la cerintele si bugetele clientilor nostri.

» Ce solutii aveati in
portofoliu cind ati pornit la
drum?

SolvIT a demarat cu solutiile
CA de service mana-
gement si backup. Efic-
iente si avantajoase, atat ca

pret initial, cat si in ceea
ce priveste costurile de
utilizare si mentenanta,
precum si datorita supor-
tului avizat al consultan-
tilor tehnici SolvIT,
aceste solutii s-au re-
marcat imediat, pro-
movand competenta
si profesionalismul
SolvIT.

» Ce solutii cuprinde portofoliul SolvIT
acum, dupa 5 ani?

Aldturi de solutiile de securitate (web, date,
amenintdri IT) si backup (inclusiv arhivare
si restaurare de date), am adaugat In porto-
foliul SolvIT si solutiile CA Enterprise IT
Management. Solutiile CA Enterprise IT
Management contribuie la maximizarea
valorii si la minimizarea costurilor generate
de serviciile si bunurile IT, asigura controlul
si increderea necesare unui bun management
al operatiunilor, garanteaza livrarea servi-
ciilor la timp, la un nivel corect de pret si
calitate. Aldturi de solutiile CA, In prezent,
portofoliul SolvIT mai cuprinde si solutiile
de management al infrastructurii oferite de
ManageEngine, tehnologiile de management
al sistemelor IT oferite de QuestSoftware si
Argent, solutiile de Business Intelligence
oferite de Qlik Tech. in plus, in portofoliul
SolvIT sunt incluse si solutiile create de
departamentul propriu de dezvoltare.

» inteleg cii aveti o colaborare frumoa-
sd cu CA. Cum s-a derulat relatia
SolvIT — CA de-a lungul acestor 5 ani?
Am avut si avem o relatie excelentd cu CA.
Solutiile CA sunt competitive, atit in ceea ce
priveste caracteristicile si functionalitdtile,
cat si 1n ceea ce priveste pretul, conditiile si
timpul de livrare, precum si suportul extins.
Ne-am bazat dintotdeauna pe promptitudinea
si sustinerea CA, ceea ce ne-a permis respec-
tarea termenelor si satisfacerea necesitatilor
clientilor SolvIT.

» in 2008, CA a declarat SolvIT
Partenerul Anului...

Aceastd numire a fost o mare onoare pentru
SolvIT. in acel moment au fost recunoscute
si apreciate In mod oficial rezultatele
deosebite ale SolvIT la nivelul vanzarilor de
solutii CA, dar si la nivelul serviciilor de
consultantd, implementare, mentenanta si
suport. in acel an rezultatele noastre au fost,

intr-adevar, spectaculoase si am fost incantati
sd aflam ca ne-am situat cu mult deasupra
tuturor celorlalti parteneri CA.

» Dupa numirea SolvIT — Partenerul
Anului 2008, ati mai primit si alte
asemenea calificiri din partea CA?
SolVvIT a fost numit Unic Partener Strategic
CA 1n Roménia si singurul Gold Partner CA
din regiune. Aceste ftitluri sunt mai
importante pentru noi decat acela de Partener
al Anului 2008, pentru ca nu recunosc doar
rezultatele obtinute Intr-o anumita perioada,
ci se refera la intreaga activitate a companiei
si sunt valabile pe termen lung. De
asemenea, incepand de anul acesta, SolvIT
este distribuitor exclusiv in Ungaria pe
segmentul de solutii de securitate enterprise.

» Am deschis discutia despre securitate,
0 sl va rog sa-mi spuneti care considerati
ca este statutul solutiilor de securitate in
conditiile crizei economice actuale.

In prezent, criza economici a generat
modificdri, realocdri si, de multe ori, reduceri
radicale ale bugetelor companiilor. Numai
cd, in aceste conditii dificile si cu perspectiva
unui viitor relativ instabil, companiile nu-si
mai permit acum niciun fel de greseal. In
contextul crizei economice actuale, orice
eroare de management poate fi fatald. Ca
urmare, securitatea a devenit una dintre cele
mai mari priorititi ale companiilor, indiferent
de domeniul de activitate, cifra de afaceri,
strategia de lucru etc. O solutie extensivd de
securitate asigura accesul In sistem, in
conditii de sigurantd, al angajatilor si
clientilor, protejeazd sistemul IT impotriva
codurilor malitioase si a altor amenintdri IT,
garanteazd integritatea si disponibilitatea
permanentd a datelor. Astfel, prin inter-
mediul unei solutii eficiente si complete, se
minimizeazad riscurile de securitate si,
implicit, costurile de operare a sistemelor IT,
respectandu-se, In acelasi timp, regulile si
politicile internationale de securitate IT.

» Care au fost efectele crizei economice
asupra companiei SolvIT ?

Am abordat aceastd perioadd mai dificild
bazandu-ne pe aceleasi atuuri pe care ne
bazam si cu citiva ani in urma:
profesionalism, seriozitate, muncd sustinuta
si dorinta de a rdspunde cit mai prompt
cerintelor clientului. Asa cum am spus si mai
devreme, In contextul crizei economice,

foarte multe companii au constientizat faptul
cd nu-si mai pot permite sa greseascd. Astfel,
au nceput sd se orienteze citre solutii de
calitate, sd-si aleagd cu mai multd atentie
furnizorii de solutii si servicii. Ca urmare,
desi poate parea greu de crezut, In anul 2009,
SolvIT a inregistrat o crestere, atdt in ceea ce
priveste comercializarea solutiilor informa-
tice, cét, mai ales, in ceea ce priveste ponde-
rea serviciilor IT din totalul cifrei de afaceri.

» Daci tot am vorbit de experienta si
expertiza SolvIT... Domnule Brana
Nikolajevic, stiu ca, in calitate de
Regional Manager CA, ati colaborat cu
SolvIT inca de la infiintarea acesteia. Ce
v-a determinat si acceptati colaborarea
cu o companie atat de ,,tanara”?

A fost o prima impresie foarte buna pe care
SolvIT a creat-o in cadrul companiei CA.
Inci de la prima intilnire am remarcat
seriozitatea si orientarea business corectd a
companiei, alinierea acesteia la cele mai
bune practici din industrie si adaptarea
politicii de lucru la mediul economic specific
zonei si la tendinta regionald de dezvoltare
pe termen mediu si lung. Am apreciat, de
asemenea, pregatirea excelentd si experienta
de lucru a echipei tehnice.

» Vi rugam sa ne descrieti colabora-
rea, de-a lungul timpului, cu SolvIT.

Pot spune cd, dintre toti partenerii pe care
i-am avut in calitate de Regional Manager in
cadrul CA, SolvIT a fost cel mai bun
partener al meu. Profesionisti, experimentati
si prompti, angajatii SolvIT nu au refuzat
niciodatd o colaborare sau nu au tratat-o cu
neglijentd, pe motiv ca valoarea contractului
este prea micd, asa cum s-a IntAmplat 1n cazul
altor companii. De asemenea, mi-a plicut
ntotdeauna curajul si dorinta lor de a demara
si de a duce la bun sfarsit proiecte cu solutii
CA nou lansate, o adevarata provocare
pentru orice specialist tehnic.

» Anul trecut ati parasit CA
pentru a deveni Regional
Manager in cadrul SolvIT.
De ce ati facut aceasta
alegere?

Datoritd cresterii masive a
CA i, implicit, a modificarii
strategiei sale, urma si
migrez, din zona de
vanzari directe, In zona de

vanzari indirecte, prin intermediul dealerilor,
partenerilor si distribuitorilor. Aceastd schim-
bare nu se plia pe experienta si profilul meu
psihologic. Am decis sa plec din CA, dar
pentru cd am Incredere deplind n solutiile
acestei companii, nu am vrut sa parasesc zona
tehnologiilor sale. Ca urmare, avand 1n vedere
colaborarea mea excelentd cu SolvIT si
tinand cont de profesionalismul,
promptitudinea si competentele tehnice ale
echipei, am ales pozitia de Regional Manager
in cadrul SolvIT.

» Stiu ci ati infiintat anii trecuti mai
multe filiale SolvIT: in Grecia, Bulgaria,
Ungaria si Serbia. In aceastii perioadi
de criza veti continua deschiderea de noi
filiale ?

in perioada imediat urmdtoare, intentiondm
sd Infiintdm filiale SolvIT in incd doud tari,
pe care, pentru moment, nu le vom face
publice. In plus, strategia noastri presupune
crearea si dezvoltarea de centre de
competentd in toate tdrile din regiune, 1n
vederea extinderii regionale a companiei si
pentru acoperirea tuturor segmentelor pe care
SolvIT are experientd
si expertizd.
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